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Giornata conclusiva - Esame: 

verifica operativa delle competenze 

• Produzione di una tesina individuale su un tema negoziale scelto, con applicazione delle tecniche
e dei principi appresi.

• Esame pratico: simulazione di un dialogo negoziale complesso, con valutazione delle abilità
comunicative, relazionali e strategiche.

Informazioni pratiche 

• Sede del corso: Arezzo e Milano
• Struttura: 12 giornate in presenza (un weekend al mese)+ 6 incontri online
(circa 2 ore ciascuno)+ giornata finale d'esame

• Numero massimo di partecipanti: 20 ( accesso a numero chiuso)
• I calendari saranno disponibili sui siti
www.centroditerapiastrategica.com e www.giorgionardone.com

• Lingua del corso: italiano
• Materiali fomiti: bibliografia strutturata
• Titolo rilasciato: diploma in Negoziazione Strategica
• Sbocchi professionali: accesso all'Albo dei Negoziatori Strategici del Centro di Terapia Strategica, 
previa valutazione.

Contatti e candidatura 

L'accesso al corso avviene tramite selezione, volta a garantire un'aula formativa di alto livello e un 
confronto tra pari. 

Per candidarsi, è necessario inviare: 

• Lettera motivazionale
• Curriculum vitae aggiornato

I materiali andranno inviati a: master@centroditerapiastrategica.com 
Le candidature verranno esaminate dal Comitato Scientifico del Centro di Terapia Strategica, che 
valuterà l'accesso in base alla coerenza del profilo, alla motivazione espressa e alla composizione 
del gruppo classe. 

Quota di partecipazione: 10.000 euro+ IVA 
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